Spryng

SMS-Gateway-Anbieter
mit hochster Qualitat,
Datenschutz und Sicherheit

Case Study:
SMS Marketing

Bestandskunden aktivieren und
gleichzeitig Neukunden gewinnen

Unser Full Service

Einfachheit ist Trumpf: Gerne
tibernehmen wir den Versand lhrer
Kampagne: Sie geben uns Inhalt
und Kontakte, wir erledigen den
Rest, egal wohin die SMS gehen.

Bei Spryng zahlen Sie nur den

Preis der SMS: Keine Pauschale

oder Servicegebiihr. Wir legen
. die Kampagne gratis fiir Sie an.

Spryng QP Testen Sie heute lhre erste Kampagne

HERAUSFORDERUNG

Ihre Kunden werden lGberflutet von Werbeangeboten tiber

verschiedenste Kanale: Im TV, auf Webseiten, per Email. Wie

schafft man hier Aufmerksamkeit und bleibt kosteneffizient?

LOSUNG

SMS als proaktives Marketingmittel

Bestandskunden zum erneuten Kauf bewegen

Basket Abundance effektiv entgegenwirken

Customer Life Time Value bestehender Kunden erhdhen
Leads in Kunden verwandeln und aktivieren

Neukunden in allen Sektoren gewinnen

65%) [2x

Im Vergleich zu Email erméglicht SMS
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ﬂﬂﬂﬂﬂﬂ die ErschlieBung véllig neuer
Kundensegmente wesentlich gezielter.

@ r Displayads und herkdmmliches Re-
@@ . targeting hingegen sind viel teurer und

damit ineffizienter als SMS.

- g Starten Sie direkt durch mit dem SMS- RO IAEIIE, &176 Sy
{ info@spryng.de ) ) Sale mit Code YAY21 bis zum
Marketing Service von Spryng. 31. Juli. Shoppe nun auf
&9 wwwspryngde o niaktieren Sie uns, um Details fir www.website.de/shop. Keine

., +493030806900 |hr Unternehmen zu besprechen.

@ Spryng Juni 2021 Wichtiger Hinweis: Um in Deutschland Marketing-SMS an lhre

Kunden zu versenden, miissen diese explizit dazu einwilligen!

SMS mehr? Sende STOP an
0049123456789



https://www.spryng.de/sms-marketing/

